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    Wszelkie prawa zastrzeżone. Nieautoryzowane rozpowszechnianie całości, lub fragmentu niniejszej publikacji w jakiejkolwiek postaci jest zabronione.

    Wykonywanie kopii metodą kserograficzną, fotograficzną, a także kopiowanie książki na nośniku filmowym, magnetycznym lub innym powoduje naruszenie praw autorskich niniejszej publikacji.

    Od zawsze dawałam Ci, a przynajmniej starałam się dać taki promyczek zrozumienia, więc nie byłabym sobą, gdybym też tu… NIe napisała jak to się zaczęło, może w mojej, co prawda bardzo okrojonej historii znajdziesz kawałek siebie.

    E-book, ani żaden jego zapis nie stanowi rekomendacji w rozumieniu Rozporządzenia Ministra Finansów z dnia 19 października 2005 r. w sprawie informacji stanowiących rekomendacje dotyczące instrumentów finansowych. ich emitentów lub wystawców

    (Dz. U. Nr 206, poz. 1715), porady inwestycyjnej, porady prawnej ani podatkowej, nie jest też wskazaniem, iż jakakolwiek inwestycja lub strategia jest odpowiednia

    i adekwatna do poziomu wiedzy o inwestowaniu w zakresie instrumentów finansowych oraz doświadczenia inwestycyjnego Inwestora.

    Materiał nie stanowi również usługi doradztwa inwestycyjnego w rozumieniu ustawy z dnia 29 lipca 2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi (t.j. Dz. U. z 2018 r. poz. 2286 ze zm.).

    Wydawca informuje, że według art. 38. ustawy z dnia 30 maja 2014 roku o prawach konsumenta: prawo odstąpienia od umowy zawartej poza lokalem przedsiębiorstwa lub na odległość nie przysługuje konsumentowi, gdy dostarczane są mu treści cyfrowe, które nie są zapisane na nośniku materialnym oraz niezalakowane, a spełnianie świadczenia rozpoczęło się za wyraźną zgodą konsumenta przed upływem terminu do odstąpienia od umowy i po poinformowaniu go przez przedsiębiorcę o utracie prawa odstąpienia od umowy.

    


    Oświadcza, także, że każda złotówka przychodu wiąże się z obowiązkiem zgłoszenie owego faktu Urzędowi Skarbowemu i rozliczenia z niej.

    


    Kontakt z wydawcą:

    


    e-mail: niepoprawnieelokwentna@gmail.com

    instagram: niepoprawnie_elokwentna

    snapchat: @dcentka

    


    Wydano w Polsce.

    


    Wydano w 2021 roku.

  

    
        
  
    
      DO CZYTELNIKA…

    
    
      
    
    Witam Cię bardzo serdecznie!

    


    Nawet nie masz pojęcia, jak się cieszę, że znaleźliśmy się w tym miejscu.

    Jeżeli zdecydowałeś się zakupić tego e-booka to znaczy, że masz ogromną chęć na zmianę, nie chcesz żyć przeciętnie i głęboko wierzysz w to, że w internecie da się zarobić. Uwierz, tkwi w Tobie ogromny potencjał! Jest nas już dwoje…

    Ja zdecydowałam się opublikować swoją wiedzę z kilkunastu szkoleń, zajęć u profesjonalistów i książek, po to, by przeprowadzić Cię za rękę po świecie e-commerce.

    


    Przed Tobą dużo pracy, ale nie zrażaj się! Jeżeli oglądasz mnie od dłuższego czasu to wiem, że jesteś gotowy ciężko biec po swój sukces.

    Jeżeli myślisz, że usiądziesz przed ekranem i pieniądze same zaczną wpadać na Twoje konto bankowe to niestety ale… Źle trafiłeś.

    


    Pracuj w ciszy, pieniądze nie lubią hałasu.

    Pracuj kiedy inni się bawią.

    Pracuj kiedy uważasz, że to się nie uda.

    — Na końcu zobaczysz dopiero miny innych ludzi

    Pracuj… Bo rano nikt z nas nie będzie bogatszy o 10 minut.

    


    Model, którego chcę Cię nauczyć NIE WYMAGA OD CIEBIE INWESTYCJI.

    — jedyne czego potrzebujesz to swoje konto bankowe, bądź kogoś bliskiego, tam przecież będziesz dostawać swoją wypłatę :) oraz sprzęt z dostępem do internetu.

    I TO NAPRAWDĘ WSZYSTKO!

    


    Czytaj każdy rozdział po kilka razy, nie pomijaj, nie idź na skróty, nie kombinuj, nawet jeżeli wydaje Ci się to żmudne — ma to większy sens i cel, niż myślisz.

    


    Życzę Ci by Twoja praca przyniosła zamierzone efekty, jeżeli masz jakiekolwiek pytania, problemy i wątpliwości pamiętaj, że zawsze możesz się ze mną skontaktować, nawet jeżeli czasami dłużej czekasz na odpowiedź na jakimś portalu. Wtedy… Wal na maila: D

    


    Mam nadzieję, że koszt tego e-booka zwróci Ci się z niesamowitą nawiązką

    i w przyszłości to ja zasiądę na widowni Twojego wykładu, bądź kupię Twój produkt.

    


    Powodzenia,

    Daria.

  

    
        
  
    
      MOŻLIWOŚCI PRACY W INTERNECIE

    
    
      
    
    Rynek e-commerce jest bardzo duży. W internecie możesz pracować na wiele sposobów, jeżeli nie przypadnie Ci do gustu opisany w tym produkcie, nic nie stoi na przeszkodzie abyś wykorzystał pozostałe.

    


    Według danych ministerstwa finansów wartość rynku e-commerce (e-handel) w 2019 roku wynosiła 50 mld zł, W roku ubiegłym — 2020 przez pandemię wzrosła aż dwa razy więcej mamy 100 mld zł! W ubiegłym roku i przez kolejne pięć lat dalej ma wzrastać. Jak widzisz to jest nie do przejedzenia… I dlatego teraz jest najlepszy moment by zacząć. Jeżeli będziesz odkładać to na później owszem możesz wejść na rynek, internet nigdzie nie ucieka, ale licz się z tym, że teraz te ogromne firmy, które radziły sobie stacjonarnie, uczą się robić internetowe, dobre reklamy, przecież do tej pory królowały tylko w telewizji. Gdy one wejdą już porządnie, będzie zdecydowanie trudniej się przebić. Aktualnie większość aukcji w internecie wystawiają i obsługują ludzie tacy jak Ty, czy ja :)

    Prócz modelu dropshipping w internecie możesz zarobić na:

    — swoim sklepie internetowym

    — naucz się robić strony internetowe, ładne grafiki, bądź tylko wystawiać same aukcje na Allegro a na Twoje usługi będzie popyt — nie wierzysz? sprawdź ogłoszenia pracy na OLX

    — utworzeniu społeczności na np. Instagramie, ale spokojnie nie mówimy tu o czekaniu milion lat świetlnych na współpracę. Gdy będziesz robił coś, co lubisz i dasz się ludziom poznać, będziesz w stanie zaoferować im swoje produkty

    


    INTERESUJĄC SIĘ:

    — podróżami, możesz wydać e-booka o danym miejscu

    — makijażem, możesz zrobić własny kurs online

    — psychologią, możesz prowadzić konsultacje, bądź także napisać e-książkę

    — sportem, prowadź treningi online, stwórz grupę na Facebooku i dodawaj wydarzenia

    — jedzeniem, tu także bardzo dobrą opcją będzie e-book, możesz także wystawiać i pisać o ocenach w danej restauracji

    — nauką, prowadź korepetycje dla swoich podopiecznych

    — sprzedażą mlm, to sprzedaż na zasadach typu Oriflame. Ale aby nie chodzić po swoich klientach, ogłaszaj się na Vinted, czy grupach sprzedażowych. Możesz także pisać recenzję o produktach i zachęcać do zakupu.

    — A do marki odzieżowej nie potrzebujesz szwalni… Zacznij od chociażby ubranek dla psów, bądź handlu ubraniami znalezionymi za grosze w sklepie

    


    Jak widzisz możliwości jest bardzo dużo, w dzisiejszych czasach, wcale nie musisz mieć tytułu magistra aby wydać swój produkt!

    


    ogranicza Cię tylko Twoja głowa.

    


    Przejdźmy teraz do tego, co najbardziej nas interesuje, czyli do Dropa!

  

    
        
  
    
      CZYM JEST DROPSHIPPING?

    
    
      
    
    
      Dropshipping-

    
    Jest bardzo modnym obecnie modelem sprzedaży. Polega na tym, że to pierwotny sprzedawca, wyręcza nas w realizacji, wysyłce, doręczeniu, czy pakowaniu towaru, który kupił klient. My jesteśmy, można by rzec takim pośrednikiem, który zbiera zamówienia, wystawia aukcje… Nie mamy fizycznego kontaktu z towarem, kupujemy go za pieniądze klient. Zaczniemy sobie prosto — od Allegro, więc na początku naszą hurtownią będzie wspomniana platforma, z czasem możesz podjąć współpracę z hurtowniami. Sklepem internetowym na początku będą — Twoje oferty, no i klient końcowy, na którym zarobisz.

    — nie inwestujesz w ciemno

    — nie masz u siebie magazynu, kapitału

    — nie wysyłasz i nie pakujesz paczek

    — nie musisz inwestować w reklamy, gdy produkt jest znany na rynku

    


    — nie musisz być biegły w informatyce i sprzedaży

    — kupujesz towar klienta, za PIENIĄDZE KLIENTA

    — nie wykładasz na produkt ‘’z góry’’

    


    Nie obawiaj się, nawet gdy nie zrozumiałeś w pełni definicji, zaraz wszystko na spokojnie razem opanujemy!

    
      
    
    
      A. SKLEP INTERNETOWY

    
    Sklepem internetowym gdy dopiero raczkujemy w e-handlu nie będziemy się zajmować, ale chciałabym Ci powiedzieć tylko, że coś takiego istnieje i gdy poczujesz się pewnie w dropie śmiało możesz myśleć o jego założeniu.

    


    Tutaj sprawa jest już bardziej skomplikowana i poniesiemy już koszty, jednak są one niewielkie bo za nasz sklep zapłacimy około 100 zł. Potrzebujemy bowiem miejsca w serwerze (hosting), taki serwer możesz kupić u firm takich jak: Hekko, Cyber_Folks, OVH, czy KEI. Później zaopatrzyć się musisz w domenę, to około 20 zł rocznie.

    


    Następnie konfigurujemy stronę, podając dane naszej firmy, metody wysyłki, formy płatności, kody rabatowe i kraje, w których realizujemy zamówienia.

    


    Pod koniec tworzymy wygląd naszego sklepu w tym celu posługujemy się Wordpressem, to oprogramowanie, gdzie możemy zaprojektować naszą stronę internetową, obsługuje także metodę dropshippingową — możesz mieć swój sklep i dalej handlować na Allegro — wystarczy, że podłączysz go pod konto Allegrowe

    Warto pamiętać, że jeżeli chcemy mieć sklep powinniśmy posiadać także dodatek, który zamieni naszą stronę w sklep, to wtyczka WooCommerce.

    


    Czarna magia?

    


    To, co przed chwilą opisałam potraktuj jako dodatek do Twojej przyszłej kariery. Chcę mieć pewność, że dostałeś ode mnie wszystko co potrzebne by rozkręcić biznes. Kolejny krok, który przybliża Cię do stworzenia własnej marki!

    
      NIE JEST OBOWIĄZKOWY

    
    Zapisz tą stronę, może lada moment Twoja sprzedaż tak wystrzeli, że będziesz potrzebować swojego własnego sklepu internetowego. A kto wie, może w przyszłości powstanie druga część tego e-booka gdzie razem założymy sklep.

    
      
    
    B. HANDEL Z ZAGRANICZNYCH STRON

    


    Decydując się na start w Allegro, produkt możemy pozyskać trzema różnymi sposobami: możemy brać go z zagranicznych stron jak np. Aliexpress, ale także wchodząc w współpracę z hurtownią. Ostatnią metodą jest praca samemu po cichu i ja właśnie tak zaczynałam…

    


    Ale po kolei przedstawię Ci wszystko, gdy poczujesz niedosyt zawsze będziesz wiedział skąd sięgnąć po towar.

    


    Jeżeli pozyskujesz produkt z Aliexpress warto wybierać aukcje z krótkim czasem dostawy, tak by jak najszybciej znalazły się u klienta. Nie chcesz chyba martwić się czy paczka dojdzie. Jeżeli natomiast nie boisz się inwestować możesz szybciej zamówić towar do siebie, a następnie wystawić i dostarczyć klientowi — jest z tym o wiele więcej zachodu.

    


    To trochę tak, jakbyś miał drukarkę, wszystko co do niej wrzucisz wydrukuje się podwójnie, ile byś do niej wsadził? Wszystko co masz? To jest właśnie inwestycja, jednak nigdy nie daje się wszystkiego, bo co, jak drukarka się zepsuje? Dlatego nie zamykaj się na inne metody, mi osobiście zdarzyło się oddawac klientowi własne produkty, które kupiłam, bo taki był popyt (zapotrzebowanie na mój produkt)!

    


    Ciężej jest także dostać fakturę z takich stron, jeżeli jej potrzebujesz.

    


    Jednak wspominam o tym sposobie, ponieważ można na nim bardzo dobrze zarobić, warunkiem jest znalezienie unikalnego produktu — takiego, którego nie ma normalnie wystawionego na Allegro, a jest na Ali. Sam dobrze wiesz, jeżeli kiedykolwiek robiłeś zakupy na owych stronkach, że możesz tam nabyć o wiele taniej. Jest to okazja, gdyż polski Kowalski boi się robić tam zakupy. Sprzedaż takiego produktu z Twoich rąk będzie bezpieczniejsza dla konsumenta, ponieważ często ludzie są albo zbyt leniwi, by czekać na dostawę, albo po prostu jak wspomniałam boją się, że towar im nie przyjdzie.

    
      
    
    
      C. WSPÓŁPRACA Z HURTOWANIAMI DODATEK

    
    To kolejna metoda na Twój produkt w aukcjach. Jak sama nazwa mówi sprzedaż odbywa się hurtowo, nie musisz inwestować — są hurtownie, które pracują w modelu sprzedaży dropshipping. Zwróć jednak uwagę, że tu idziemy w ilość, a nie jakość.

    


    Nie ma to sensu w momencie gdy idziesz na skróty — jest opcja na Allegro wystawiania aukcji hurtowo, pokażę Ci ją, ale odradzam. Twoja oferta niczym się nie wyróżnia, Jest czasem nawet gorsza od konkurencji. Jeżeli opanujesz sprzedaż na Allegro, to poradzisz sobie spokojnie z hurtowniami i sprzedażą zagraniczną, jest to bardzo analogiczne.

    


    — Aby dobrze rozegrać współpracę z hurtownią, możesz zwrócić się po wyborze już czym będziesz handlować do sprzedawcy na Allegro, poinformować go o tym i zapytać, czy jest możliwość, by zszedł z ceny, bo i tak będziesz u niego robić zakupy.

    — Możesz również odwiedzić grupy na Facebooku w tej tematyce. Bardzo dużo hurtowni szuka takich współpracowników — ewentualnie zajrzeć na OLX w oferty pracy.

    


    Poniżej prezentuję Ci listę przykładowych hurtowni w modelu dropa, które reflektują zwroty, aktualizują swoje oferty, oraz mają korzystne metody dostawy, tak, jak w przypadku sklepu internetowego. Zachowaj tą wiedzę, na pewno się przyda :) Zwróć także uwagę na hurtownie takie jak: ikonka.com.pl hurtowniaprzemysłowa.pl feeby.pl k2distribution.pl to hurtownie także działające w dropie, nie wymagają posiadania firmy! Gdyby Allegro poprosiło Cię kiedyś o dowód współpracy z hurtownią już wiesz co robić :)

    
      D. DROPSHIPPING NA ALLEGRO

    
    
      
    
    W tym sposobie zaczynałam, pracuję dalej i jasne dokładałam także inne portale, ale o tym w dalszej części książki.

    


    Allegro jest ogromnym koncernem, ile razy kupiłeś coś przez tą stronę? Miliony aukcji, miliony ludzi, nie ma możliwości, że nie dasz rady tu zarobić, po prostu nie ma, rozumiesz?

    


    W ciągu minuty w internecie mamy 6659 paczek wysłanych z Amazona, 69444 zgłoszeń do pracy na Linkedin, 41660000 wiadomości wysłanych na Whats-appie!

    


    Wygospodaruj sobie stałe godziny pracy, przeznacz czas na naukę i działamy, od dziś to może być Twoja praca i sposób utrzymania się w życiu.

    


    Warto wspomnieć o tym, że masz tam ochronę kupujących, gdyby sprzedawca Cię oszukał Allegro zwraca pieniądze bardzo intuicyjna i łatwa platforma w obsłudze, to jeszcze umożliwia Ci dostęp do bardzo niskich cen towarów i jesteś w stanie nałożyć na to tyle marży (zysku) ile chcesz.

  

    
        
  
    
      OD PODSTAW — ZAKŁADAMY KONTO

    
    
      
    
    !Zakładając konto, od razu polecam Ci założyć osobną skrzynkę mailową, gdy sprzedaż się rozkręci będziesz dostawać od groma powiadomień i przez to nie połapiesz się, a w efekcie pomylisz, bądź zapomnisz o sprzedaży!

    


    Na Allegro rejestrujemy się tak, jak na większości portali, podając swoje dane, jedynie gdy jesteś osobą początkującą, wybierz opcję: ‘’konto zwykłe’’, natomiast jeżeli masz już firmę, to nic nie stoi na przeszkodzie, abyś posłużył się wyborem numer dwa.

    


    Proste prawda?

    


    Następnie potwierdź weryfikację przez wcześniej założonego maila.

    


    Kolejnym krokiem jest konfiguracja naszego konta — na sprzedażowe. W tym celu po zalogowaniu w naszym profilu klikamy na zakładkę ‘’konto’’, następnie w ustawieniach wybieramy ‘’dane konta’’. W panelu, który się otworzy naciskamy ‘’aktywuj sprzedaż’’.

    


    Zostaniemy przeniesieni do pól z naszymi danymi, musimy je wypełnić by wszystko przebiegło poprawnie.

    


    BARDZO WAŻNE JEST ABYŚ PODAŁ DANE PRAWDZIWE, W PRZECIWNYM RAZIE konfiguracja nie zostanie ukończona — nawet gdy nie masz jeszcze lat 18-nastu.

    Kolejną istotną sprawą jest wybór Twojej nazwy. Pomyśl o tym poważnie. Klienci widzą ją, gdy chcą zrobić u Ciebie zakupy, a gdy Twoje zamówienia zwiększą się, możesz na nią właśnie tworzyć firmę, sklep, brand, bądź konto społecznościowe.

    


    Aby weryfikacja się odbyła musisz przelać dla Allegro 1 zł, proces potrwa kilka godzin, otrzymasz potwierdzenie na maila, wraz ze zwrotem Twoich pieniędzy.

    
      
    
  

    
        
  
    
      BOGATY, A BIEDNY SPRZEDAWCA

    
    
      
    
    W trakcie, kiedy trwa Twoja weryfikacja nie odpoczywamy. Mam dla Ciebie kilka rozdziałów… Zgłębimy teorię i poszukamy produktu i lada moment wystawimy pierwszą aukcję!

    


    Zapewne pomyślałeś teraz o pieniądzach, ale nic bardziej mylnego.

    Sprzedawca w naszej głowie kojarzy się z pewnego rodzaju naciąganiem. Tworzy to trochę taki dysonans poznawczy (to jest definicja na określenie, którą mamy w głowie, najczęściej negatywna, blokuje nas przed różnymi rzeczami. Zazwyczaj stworzyli ją inni ludzie)

    


    Także nie powielaj tego schematu. Sprzedawca biedny, to osoba, która ciągle lata za klientem. Gdy klient coś polubi, o coś zapyta, odpowiada mu PRÓBUJĄC za wszelką cenę sprzedać/wcisnąć produkt, pisząc 50 razy czy dalej jest on zainteresowany. To bardzo uciążliwe i zniechęcające zachowanie.

    


    Musisz liczyć się z tym, że klienci często pytają, piszą, dzwonią i w efekcie zdarza się, że nie kupią.

    


    Nie niszcz rynku i nie rób zatrważających obniżek, nie próbuj za wszelką cenę sprzedawać!

    


    Twój towar sam się obroni, bowiem znaczna część Polaków wg. ostatniej ankiety w Polsce określiła swój stan życia jako dobry — oznacza to, że nie kupią oni NIGDY taniego produktu. Ba! dla zasady kupią o wiele drożej. Mi samej wielokrotnie udawało się sprzedać coś za kilka stów.. Kupione wcześniej za kilka złoty. Zaufaj mi :)

  

    
        
  
    
      CZYM HANDLOWAĆ?

    
    
      
    
    Odwieczne pytanie. Budzące milion wątpliwości, przecież skąd mamy pewność, czy nasz produkt będzie się sprzedawał? A no… MAMY!

    


    1)

    


    Kiedy ja zaczynałam na Allegro bardzo modnym przez sprzedawców był program TradeWatch, znajdziesz go w przeglądarce Google, konto jest darmowe. Jednak aby trzymać je w kwocie 0 zł masz bardzo, ale to bardzo ograniczone możliwości, bo masz dostęp do okrojonej liczby statystyk. Wcześniej przez kilkanaście lat badał on trendy i sprzedaż na Allegro. Wiem, że wiele sprzedawców wciąż z niego korzysta, ja jednak odpuściłam sobie na chwilę obecną, PONIEWAŻ od kilku miesięcy nie gromadzi aktualnych danych. Masz jedynie dostęp do tych historycznych — do 29.09.2020. Co prawda sprzedaż przecież nie zmieniła się diametralnie, ludzie dalej kupują i kupować będą. Natomiast masz na moim przykładzie dowód, że bez niego świetnie dasz sobie radę.

    
      
    
    Program nie jest drogi, za miesiąc zapłacisz nawet 9 zł. Ale możesz to zrobić dopiero po swojej pierwszej sprzedaży. Niemniej jednak nawet gdy nie zdecydujesz się na zakup screenshoty, które Ci tu pokazuję, są z mojego konta w wersji darmowej. Po stronie prawej możesz wybrać kategorię a po lewej — pokazuje się średnia cena po jakiej produkt schodzi, ile poszło sztuk w danym okresie czasowym. Zwróć uwagę na datę na górze, tak jak mówiłam nie jest już aktualna.

    
      
    
    Tutaj masz jeszcze — również w wersji darmowej: dokładniejszy raport sprzedaży ze wzrostem i spadkiem zakupu sztuk w danym dniu. Jak to przeczytać? (Spójrz na rubrykę ‘’sztuki’’) obrót w czerwcu 2020 roku, był o wiele mniejszy niż we wrześniu, tu wzrósł nam aż dwukrotnie… (14.09) W tym czasie sprzedawcy też obniżyli cenę — ostatnia kolumna — na korzystniejszą. W efekcie zarobili więcej (pierwsza kolumna).

    
      
    
      



























      Koniec darmowego fragmentu książki.

      Zachęcamy do zakupu pełnej wersji.
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